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Комбайн в кредит и без залога

Покупка сельскохозяйственной техники в кредит стано​вится всё более популярной. Так, в нынешнем году более 60% комбайнов производства Ростсельмаш было продано по тем или иным кредитным схемам.

8 миллиардов кредитных рублей
Сегодня среди партнёров компа​нии «Ростсельмаш» пять федераль​ных банков России - Сбербанк, Рос-сельхозбанк, Росбанк, Уралсиб и ВТБ-24, два региональных - Центр-Инвест (Ростовская область) и Крайинвест (Краснодарский край), а также три банка Украины. За два с лишним года доля кредитных про​даж компании выросла в несколько раз и достигла рекордной отметки в 60% от общих продаж по России.
Столь высокий процент объясня​ется, с одной стороны, растущим спросом на данный кредитный про​дукт среди сельхозтоваропроизво​дителей, с другой - высокой лик​видностью агротехники, выступаю​щей в качестве залога.
- Основное преимущество совместной программы - упоря​доченная работа с банками и ди​лерами, позволяющая компании контролировать весь процесс выдачи кредита от подачи заяв​ки на приобретение техники до момента получения комбайна, -говорит директор по экономике Ростсельмаш Сергей Каратаев. - Благодаря этому наш покупа​тель в любой точке России в ка​честве залога может использо​вать комбайн, который только что произведён и находится на площадке Ростсельмаш. При этом защищены интересы всех сторон, участвующих в сделке, -покупателя, дилера и банка.
Всё для удобства клиента
За два года реализации програм​мы не только расширился круг парт​нёров-банков, но и условия кредитования стали удобными и привлека​тельными для потребителей. Так, если в 2005-м первоначальный взнос за комбайн должен был быть не менее 30% от его стоимости, то в настоящий момент по соглашению с некоторыми банками авансовый платёж составляет 10% и менее. Снижаются и процентные ставки.
Другие немаловажные факторы - субсидирование части уплачен​ных процентов из федерального и регионального бюджетов, а также иные программы стимулирования сельхозтоваропроизводителей на техническое перевооружение своих хозяйств.
В результате удорожание убо​рочных машин составляет в среднем 2-5% в год, что покрывается значительно большей рентабельностью комбайнов Ростсельмаш, - считает начальник департамента финанси​рования продаж Ростсельмаш Евге​ний Некрасов. - Программы с мини​мальным размером первоначально​го взноса (в отдельных случаях - его отсутствием) позволяют клиентам компании не отвлекать денежные средства из оборота.
· Многие сельхозтоваропроизводители, пользующиеся данной про​граммой, отмечают оптимальный набор документов для оформления кредита. Причём перечень доку​ментов у всех банков достаточно стандартен: уставные документы, финансовая отчётность, справки из налоговых и других государствен​ных органов. Основное, на что ре​гиональные дилеры Ростсельмаш рекомендуют обратить внимание при оформлении кредита, - его тех​нико-экономическое обоснование, отражающее источники доходов, за счёт которых планируется погаше​ние кредита и процентов по нему.
- Не все хозяйства сегодня могут быстро и чётко подготовить порт​фель необходимых документов. Что​бы этот вопрос не стал для них про​блемой при приобретении комбай​на, сотрудники дилерских центров Ростсельмаш в регионах совместно со специалистами соответствующих отделов банков помогают покупате​лю выбрать оптимальную схему кредитования, дают необходимые кон​сультации в области кредитования, помогают оформить необходимые документы для привлечения креди​та. Всё это также значительно сокра​щает время получения кредита, - го​ворит Евгений Некрасов.
Пример расчета покупки комбайна в кредит*

	Стоимость комбайна с НДС, тыс.руб.
	2 908
	2 908

	Срок кредита, лет
	3
	5

	Процентная ставка по кредиту, %
	13
	13

	Аванс, % от стоимости комбайна
	10
	10

	Сумма первоначального взноса, тыс.руб.
	291
	291

	Сумма кредита, тыс.руб.
	2617
	2617

	Сумма процентов за весь период, тыс.руб.**
	553
	893

	Размер субсидии, тыс.руб.***
	284
	458

	Итого стоимость комбайна, тыс.руб.
	3177
	3343

	Удорожание комбайна за один год, %
	3,09
	2,88

	Удорожание комбайна за весь период, %
	9,26
	14,96


* Данный расчёт ориентировочный, указанные суммы — справочные и не могут рассматриваться в качестве обязательства банка выдать кредит на данных условиях.

** Расчёт сделан на основе ежеквартальных погашениях сумм основного долга

*** Размер субсидии рассчитан при компенсации 2/3 ставки рефинансирования. Компенсация для крестьянских (фермерских) хозяйств и сельхозпотребительских кооперативов составляет 95% ставки рефинансирования. (На текущий момент ставка рефинансирования составляет 10%).
Вектор - на прибыль. Андрей Ковалев, глава ИП «КФХ «Ковалев» (Ростовская область, Тарасовский район).

- У меня земли - всего 1 000 га, но старые «Нивы» уже плохо спра​вляются. Надо менять. В феврале решил приобрести VECTOR. Соб​ственных денег не так много, поэто​му программа «Кредит под залог приобретаемой техники» стала на​стоящей поддержкой в этом плане. В тот же месяц обратился в офис Россельхозбанка в п. Глубокий Ка​менского района. Скажу честно, остался довольным тем, что отдал предпочтение именно этому банку. Вежливость, оперативность, откры​тость. И с управляющим, и с мене​джерами в спокойной обстановке можно решить и обсудить любой вопрос. В офисе банка мне предо​ставили контактную информацию о дилерах Ростсельмаш по Ростовской области. Я остановился на «Технокоме»: эта компания предло​жила самые приемлемые условия сотрудничества. Оплатив дилеру всего 10% от стоимости комбайна, стал полноправным владельцем машины, получив необходимые до​кументы для оформления залога. В банке на оставшиеся 90% от стои​мости комбайна был выдан пяти​летний кредит под 14% годовых и с отсрочкой основного платежа на 1 год. Менеджеры офиса полностью рассчитали все платежи на 5 лет. В первый год это 26 000 рублей еже​месячно по процентам. Через год к ним добавятся ежеквартальные вы​платы по основному долгу, а выпла​ты по процентам начнут постепенно снижаться. Меня такой расчёт устроил. Теоретически за 5 лет сто​имость техники возрастает до 3,7 млн. рублей, но с учётом бюджетно​го субсидирования процентной ставки комбайн обойдётся всего в 2,7 млн. рублей. Таким образом, удорожание составит менее 300 тыс. рублей.
Есть, конечно, дополнительные расходы, такие, как страховка, об​служивание счёта, но это уже не​большие суммы. К примеру, за веде​ние счёта я оплачиваю всего 100 или 120 рублей в месяц, а за страхование комбайна на 5 лет разово заплатил 43 000 рублей, плюс годовой взнос по ОСАГО - 1 700 рублей.
Практически все документы бы​ли оформлены непосредственно в банковском офисе. Так что уже в марте комбайн был на базе нашего фермерского хозяйства.
Дмитрий Полупанов, упра​вляющий дополнительным офи​сом № 3349/7/27 в п. Глубокий -Ростовского регионального фи​лиала ОАО «Россельхозбанк»:
Наш офис открылся год назад. За это время у нас появилось более 30 постоянных клиентов, среди ко​торых и Андрей Ковалёв. Програм​ма «Кредит под залог приобретае​мой техники» - один самых конку​рентоспособных банковских про​дуктов. За счёт того, что по про​грамме не требуется дополнитель​ного залога, минимален пакет доку​ментов и, соответственно, - срок рассмотрения заявки. Такой до​ступностью на сегодняшний день не обладает ни одна другая програм​ма. Это особенно важно для разви​тия средних и малых сельхозпред​приятий, которых среди наших кли​ентов - большинство.
